
【台灣優惠】不動産売買セールス(⽀店⻑候補)/Linkedin2021表彰企業  独占求⼈

⽴ち上げ事業に関われる⼤きなステップアップの機会があります

募集職種

⼈材紹介会社
株式会社 j Career

求⼈ID
1515217  

業種
不動産仲介・管理  

会社の種類
中⼩企業 (従業員300名以下)  

外国⼈の割合
外国⼈ 半数

雇⽤形態
正社員  

勤務地
熊本県, 熊本市

給与
800万円 ~ 経験考慮の上、応相談

勤務時間
10:00〜19:00  1⼩時休息時間 彈性⼯時（11:00-16:00 核⼼時間）

休⽇・休暇
每週兩天全休、公共假期 進修假期 年終及新年假期 帶薪年假 特別假期 特別假期 �假 育兒假 每年休假超過 120 天

更新⽇
2025年01⽉24⽇ 00:00

応募必要条件

職務経験
1年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
ビジネス会話レベル (英語使⽤⽐率: 75％程度)  

⽇本語レベル
流暢  

最終学歴
短⼤卒： 準学⼠号  

現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

当社では⽇本不動産の売買と管理を⾏っていますが、特に売買事業の拡⼤に注⼒しており、来年あらたに熊本に⽀店を設⽴
致します。
本ポジションでは、特に台湾のお客様に対する⽇本不動産のアドバイザリー・売買業務、熊本⽀店の⽴ち上げ、マネジメン
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トをお任せ致します。

■具体的な業務内容
・HP、セミナー等への問い合わせから始まる反響営業、⾃らのネットワークを通じ て、⽇本不動産を「買いたい」あるい
は「売りたい」の両⽅のお客様の要望を伺い、売買成約に向けてお客様対応をご担当いただきます
 ・コールドコール、紹介、SNS、あるいはHPやセミナー等からの反響を通じての、法⼈顧客および個⼈顧客の新規開拓業
務
・不動産売買等に繋げるため、既存B＆C顧客への定期的な情報発信やコンタクトを維持し、顧客関係性を⾼める（維持す
る）リレーションシップマネジメント業務 ・顧客ニーズに合致した⾃社プロダクト（新築物件、⾃社物件、中古仲介物
件）を紹介し 顧客の不動産取得に繋げる、あるいは顧客の売りニーズを聞き出し、⽇本拠点チームと連携し物件売却に繋
げる顧客カバレッジ業務 
・物件現地調査（内⾒を含む）、不動産売買契約から決済、必要に応じて ⾦融機関と連携しての融資あっせん業務等を、
⽇本拠点チームと連携しながら⾏い、 確実に不動産売買をクローズさせるクロージングサポート業務 
・物件決済後に顧客の声を聞き適宜対応するポストクロージングサポート業務 
・⽇本不動産や経済等に関する情報を適宜顧客に対して発信するマーケティング業務 
・東京/⼤阪/台湾にいるセールスチームとの連携

 

該公司從事⽇本房地�的銷售、購買和管理，尤其著重於擴⼤銷售和購買業務。
在此職位上，您將負責⽇本房地�的諮詢、銷售和購買，特別是針對台灣客�，以及熊本分公司的設⽴和管理。

具體職責
該職務將負責透過應對銷售，從網站上的諮詢、研討會等開始，並透過公司本⾝的網路，回應客�對於 「想要購買 」和 「想要
出售 」⽇本不動�的要求，以便簽訂銷售合約。
 該職務將透過冷訪、轉介、SNS，或透過網站、研討會等的回饋，開發新的企業和個⼈客�。
關係管理⼯作，定期與 B&C 現有客�保持資訊和聯絡，以便為其聯繫物業買賣等事宜，並加強（和維繫）客�關係、 或客�涵蓋
⼯作，找出客�的銷售需求，並與⽇本團隊合作，將客�需求與房地�銷售聯繫起來。
成交⽀援⼯作，透過與⽇本團隊合作，進⾏現場物業檢� (包括預覽)、房地�銷售合約、結算，以及必要時與⾦融機構合作進⾏
貸款調解⼯作，以確保房地�交易成交。
成交後的⽀援服務，包括在房地�成交後聆聽客�的意⾒回饋，並作出適當的回應。
⾏銷⼯作，視情況為客�提供⽇本房地�、經濟等資訊。
與東京、⼤阪和台灣的銷售團隊聯絡。

スキル・資格

必須スキル    
・不動産売買のご経験
・ビジネスレベル以上の中国語⼒
・ビジネスレベル以上の⽇本語⼒または英語⼒
・宅地建物取引⼠資格

基本技能。    
・物業買賣經驗
・商務級或以上的中⽂能⼒
・商務級或以上的⽇語或英語能⼒
・房地�經紀⼈資格

会社説明

Page 2 of 2


	【台灣優惠】不動産売買セールス(支店長候補)/Linkedin2021表彰企業 独占求人
	募集職種
	応募必要条件
	募集要項
	スキル・資格
	会社説明


