
【グローバル営業統括本部】 営業企画職

ニデック株式会社での募集です。ニデック株式会社での募集です。 営業推進・企画のご経験のある⽅は歓迎です。営業推進・企画のご経験のある⽅は歓迎です。

募集職種

⼈材紹介会社⼈材紹介会社
株式会社ジェイ エイ シー リクルートメント

採⽤企業名採⽤企業名
ニデック株式会社  

求⼈求⼈ID
1495726  

業種業種
電気・電⼦・半導体  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
京都府

給与給与
700万円

勤務時間勤務時間
08:30 〜 17:30

休⽇・休暇休⽇・休暇
【有給休暇】⼊社7ヶ⽉⽬には最低10⽇以上 【休⽇】週休⼆⽇制 ⽇ 祝⽇ 【時間単位年休】（⽇曜・祝⽇・⼟曜/変則）、
GW休暇…

更新⽇更新⽇
2025年03⽉27⽇ 03:00

応募必要条件

キャリアレベルキャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル英語レベル
ビジネス会話レベル  

⽇本語レベル⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴最終学歴
⾼等学校卒  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

【求⼈No NJB2252403】
■グローバル営業統括本部について
グローバル営業統括本部は、同社の最⾼営業責任者（CSO）直下の部署であり、経営判断に必要な情報収集、営業作戦⽴案
をする部署です。全事業部、グループ会社営業部、営業企画部、開発メンバー、研究所と連携した製品戦略の⽴案からニ
デックグループ全体の経営に関わることができます。また、M＆Aで新たにグループに加わる会社が増え、製品バリエー
ションも増えていく事から、製品ポートフォリオマネージメントの重要性が⾼まり、当部の作戦本部機能がより重要視され
ています。

■職務内容
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https://www.careercross.com/company/detail-184450


グループ⼀体（One Nidec）による売上最⼤化施策の策定・推進: 25%
新市場・新技術・新顧客による拡販活動・戦略策定・推進: 20%
営業⼒・営業体制強化のための仕組みづくり: 20%
総連結売上計画の策定・中期売上計画・⽅針の策定: 20%
営業改⾰・社内の仕組みづくり: 15%

■魅⼒
グローバル営業統括本部は、営業戦略の企画・推進において組織全体の売上最⼤化に貢献できる重要な役割を担っていま
す。グローバルでの業務推進や多様なプロジェクトに携わりながら、同社の成⻑に密接に関与することができます。
グローバル企業かつ、M＆Aにより違う⽂化を持った会社がグループ⼊りしてくる中で、同部⾨はグループ全体の営業横串
機能を担う部署ですので、全体の意⾒の整合やベクトルを合わせた営業戦略の策定、推進には難しさがありますが、急成⻑
を続ける当社において「グローバル営業統括」のリーダーシップの重要性と期待値は⾮常に⾼く、ひとつひとつの活動が経
営判断に繋がる重要な仕事となるやりがいがあります。

■キャリアパス
国内外市場の知識やビジネス戦略のスキル、グローバルな視点やプロジェクトマネジメントの経験を⾝につけることができ
ます。将来的なキャリアパスとしては、営業戦略部のリーダーなどの幹部職への登⽤も⾒込まれます。

スキル・資格

●知識
国内外市場に関する知識、営業戦略の知識、ビジネス分析・計画策定の知識・マーケティングに関する知識を有すること
●経験
グローバル営業または営業企画の経験5年以上
●スキル
プレゼンテーションスキル、プロジェクトマネジメントスキル、データ分析スキル、マーケティング戦略策定スキル
●語学⼒
TOEIC600点以上（ビジネスレベル以上の英語⼒）

会社説明

精密⼩型モータ、⾞載及び家電・商業・産業⽤モータ、機器装置、電⼦・光学部品、その他の開発・製造・販売
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