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グローバル⾃動⾞システムサプライヤーグローバル⾃動⾞システムサプライヤー

募集職種

採⽤企業名採⽤企業名
ハイリマレリジャパン株式会社

求⼈求⼈ID
1486407  

部署名部署名
システム＆電⼦電装開発部  

業種業種
⾃動⾞・⾃動⾞部品  

会社の種類会社の種類
⼤⼿企業 (300名を超える従業員数) - 外資系企業  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
東京都 23区, 新宿区

給与給与
400万円 ~ 650万円

勤務時間勤務時間
フレックス制

休⽇・休暇休⽇・休暇
完全週休2⽇制（休⽇は⼟⽇のみ） 年間休⽇⽇数121⽇

更新⽇更新⽇
2024年09⽉05⽇ 01:00

応募必要条件

職務経験職務経験
1年以上  

キャリアレベルキャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル英語レベル
ビジネス会話レベル  

⽇本語レベル⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

★アピールポイントアピールポイント
・ニーズが⾼まる・ニーズが⾼まるEV向け基幹製品を展開向け基幹製品を展開
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・諸⼿当・福利厚⽣充実・諸⼿当・福利厚⽣充実

■業務内容：業務内容：

⾃動⾞向け空調製品の営業担当として主に下記を実施
・⾞載⽤空調製品（HVAC、コンプレッサー他)の⾒積もり対応
・顧客（カーメーカー購買担当）との関係構築、情報収集
・顧客に対して⾒積もり内容説明
・新規ビジネス拡販活動
・各種、発⽣費⽤に対する客先との価格交渉
・製品の納期に対する社内調整、サポート業務
・製品デリバリーに関するサポート

既存顧客の維持と新規顧客獲得の両⾯対応のため営業部員の増員が必要となりました。
BtoB営業経験者（業界問わず）を積極的に募集します。

スキル・資格

[MUST]
・製造業(電気・機械関連)での営業経験
・プレゼンテーションスキル
・客先交渉⼒
・英語⼒（ビジネススキルレベル）

[WANT]
・⾃動⾞部品メーカーでの営業経験
・メーカーの原価構成の基礎知識
・債権債務、経理基礎知識

待遇待遇
理論年収：400万〜610万（諸⼿当別）
⽉額基本給：25万〜38万
勤務形態：フレックス
固定残業⽀給：なし（超過分を⽀給）

勤務地勤務地
ハイリマレリジャパン株式会社本社
〒163-6014 東京都新宿区⻄新宿6-8-1
 住友不動産新宿オークタワー 14階

会社説明
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