
【英語】海外営業マネージャー/環境配慮型新素材メーカー/900万-1,200万/正社員＠東京

世界的に注⽬されている企業での海外営業ポジション！世界的に注⽬されている企業での海外営業ポジション！

募集職種

⼈材紹介会社⼈材紹介会社
株式会社グローバルパワー

採⽤企業名採⽤企業名
次世代の新素材メーカー  

求⼈求⼈ID
1484180  

業種業種
化学・素材  

会社の種類会社の種類
中⼩企業 (従業員300名以下)  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
東京都 23区, 千代⽥区

最寄駅最寄駅
⼭⼿線、 有楽町駅

給与給与
900万円 ~ 1200万円

勤務時間勤務時間
9:00~18:00

休⽇・休暇休⽇・休暇
⼟曜⽇、⽇曜⽇、祝⽇、有給休暇、年末年始など ※年間休⽇：120⽇以上

更新⽇更新⽇
2024年07⽉05⽇ 06:00

応募必要条件

職務経験職務経験
3年以上  

キャリアレベルキャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル英語レベル
ビジネス会話レベル  

⽇本語レベル⽇本語レベル
流暢  

最終学歴最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

当社が開発した新素材
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https://www.careercross.com/company/detail-234430


当社が開発した新素材

■営業先
北⽶やヨーロッパにある企業・コングロマリット

■営業⼿法
製造パートナーや政府機関・商社・代理店と連携しながら、製品の企画/開発/提案を⾏い、実際の売上まで繋げる⼀連の業
務をお任せいたします。

■出張・駐在
東京本社所属で担当国/地域に出張頂き、将来的に駐在の可能性もあります。

＜業務詳細＞
・海外(北⽶/ヨーロッパ等)での市場開発(市場調査、ターゲットの選定等)
・海外の成形メーカー、エンドユーザに対する当社商材のの販売(直販/商社・代理店経由)
・企業、コングロマリット等に対する当社製品の販売(直販/商社・代理店経由)
・北⽶、ヨーロッパの海外戦略の⽴案と検証
・海外の代理店を活⽤した販売網の構築
 

スキル・資格

■必須スキル

・北⽶、ヨーロッパ向け海外営業経験（3年以上）
・英語での商談・交渉経験

■歓迎スキル

・化成品や素材（樹脂）の法⼈営業経験
・新規市場開発の経験
・商社・代理店マネジメントの経験
・商社・代理店の新規開拓の経験
・サプライチェーンの基礎的な知⾒
・ピープルマネジメントの経験

■⼈物像

・地球規模のビジネスに挑戦し、⼀緒に⼤きな感動を得たい⽅

会社説明
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