
【東京】 法⼈営業 (ルート) ※ポテンシャル重視 営業未経験の⽅も歓迎！

充実した福利厚⽣と、しっかり休めるワークスタイル！充実した福利厚⽣と、しっかり休めるワークスタイル！

募集職種

採⽤企業名採⽤企業名
東空販売株式会社

求⼈求⼈ID
1478524  

部署名部署名
東京営業所  

業種業種
機械  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
東京都 23区, 葛飾区

最寄駅最寄駅
総武快速線 （千葉-東京）、 新⼩岩駅

給与給与
350万円 ~ 450万円

ボーナスボーナス
固定給+ボーナス

勤務時間勤務時間
9:00〜17:30

休⽇・休暇休⽇・休暇
⼟⽇・祝⽇、年間休⽇125⽇ ※ 年末年始、GW、お盆は7⽇〜9⽇の休⽇

更新⽇更新⽇
2024年08⽉05⽇ 09:00

応募必要条件

キャリアレベルキャリアレベル
新卒・未経験者レベル  

英語レベル英語レベル
無し  

⽇本語レベル⽇本語レベル
ネイティブ  

最終学歴最終学歴
⾼等学校卒  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

★アピールポイントアピールポイント
・グループ⼯場・グループ⼯場6拠点・国内営業所拠点・国内営業所7拠点・海外現地法⼈を含めて世界拠点・海外現地法⼈を含めて世界60ヵ国に展開ヵ国に展開
・充実した福利厚⽣と、しっかり休めるワークスタイルで働きやすさは抜群！・充実した福利厚⽣と、しっかり休めるワークスタイルで働きやすさは抜群！
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・・20代代30代の若⼿が活躍している職場です。営業未経験歓迎の⽅も歓迎代の若⼿が活躍している職場です。営業未経験歓迎の⽅も歓迎 ◎要運転免許要運転免許
・⻑く続けやすく、年間休⽇・⻑く続けやすく、年間休⽇125⽇＆退職⾦制度あり⽇＆退職⾦制度あり

当社は、TOKUブランドの製品「建機アタッチメント・エアツール」などを取り扱う機械メーカー商社です。グループ創業
87年、Made in Japanの⾼品質な⾃社製品は海外からも⾼い評価を獲得。私たちの⼿がける製品は、世界のありとあらゆる
国で活⽤されています。
建設、⾃動⾞整備・製造、船舶製造業など多様な取引先を顧客に有し景気の動向に左右されることなく安定経営を続けてい
るのも当社の強み。さらなる事業拡⼤に向けて営業体制を強化します。

仕事内容仕事内容
ルート営業を主体に建機業界、⾃動⾞アフターマーケット業界、産業業界を主とした営業職をお任せ
◆業績に応じて決算賞与も⽀給
◆イチから学べる研修あり

具体的には具体的には

TOKU製品のPR、販売
⾒積作成
展⽰会への参加

既に取引のある企業を主体に、建機業界、⾃動⾞アフターマーケット業界、産業業界の代理店へ製品を提案します。

仕事の特徴仕事の特徴

1⼈1〜2県を担当。エリア内の取引先をまわるルート営業です。訪問スケジュールなども各⾃で決めて⾃由に動いて
いけます。
各拠点のフロントスタッフ（事務）が営業に代わり問い合わせや注⽂業務を⾏ってくれるため営業本来の仕事に専念
しやすい環境です。
競合しにくい製品群・ネームバリューも強み

取り扱い製品取り扱い製品

建機業界向け 建機アタッチメント、⼟⽊建設⽤エアツール建機アタッチメント、⼟⽊建設⽤エアツール
⾃動⾞アフターマーケット業界向け エアツール（インパクトレンチ等）エアツール（インパクトレンチ等）
産業業界向け エアツール、マテリアルハンドリングエアツール、マテリアルハンドリング

TOKU製品の販売会社に当たるため、業態は専⾨商社ですがお客様からは「機械メーカー」の位置づけになります。

年3回の連休＆⼟⽇祝しっかり休めるワークスタイル
創業から「良い家庭があってこそ良い仕事ができる」の企業⾵⼟が根付いている東空販売では、常に「家庭を⼤事にする」
がモットーとなっています。しっかり働いて、しっかり休む。そんな働き⽅が当社ではできます。

スキル・資格

【【 歓迎します歓迎します 】】

明るく元気な姿勢で取り組める⽅
やってみたい！というやる気のある⽅
営業として⻑くキャリアを積んでいきたい⽅

【【 評価基準について評価基準について 】】
既存の商流がメインで、顧客との良い関係性を継続すれば売上を⽴てることができるため数字のプレッシャーは少なめ。担
当エリアの変更もほぼなく⻑く続けるほど成果が出しやすくなります。
営業所単位での評価もあり、営業成績と⽬標達成度に応じて賞与で還元！チームで協⼒しあえる体制のもとで取り組めま
す。

⼊社後は？⼊社後は？

1. フロント業務にて数か⽉間のOJT
電話応対、事務処理などを通して、製品・お客様をおぼえていただく総合研修を予定しています。

2. 先輩・上司と顧客訪問に同⾏
実際の訪問営業を先輩・上司に同⾏し⾏います。また各業界の展⽰会にも出展します。

3. 年に数回社内研修を実施
学びの機会をたくさん⽤意しています。

勤務地勤務地
東京営業所／東京都葛飾区奥⼾4-18-9
アクセス／「新⼩岩駅」よりバス7分

勤務時間勤務時間
９：００〜１７：３０（休憩時間あり）

給与給与
⽉給 226,000円〜
＊上記給与の下限⾦額を割ることはありませんが、
  ⾦額は経験内容などにより要相談となります。
＊ 通勤⼿当は別途⽀給（最⼤30,000円まで）
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初年度の年収初年度の年収
320万円〜450万円

昇給・賞与昇給・賞与
・昇給：年1回（４⽉）
・賞与：年2回（７⽉・１２⽉）
※会社全体で業績が上がった年は決算賞与も⽀給あり（昨年も⽀給）

諸⼿当諸⼿当
・住宅⼿当：12,000円〜90,000円
・配偶者⼿当：8,500円
・⼦供⼿当：10,000円/⼈
・通勤⼿当：全額⽀給（最⼤30,000円まで）
・役職⼿当

休⽇・休暇休⽇・休暇
★ 年間休⽇125⽇ ★
・完全週休2⽇制（⼟⽇祝休み）
・ＧＷ（５〜9⽇）
・夏季休暇（８〜９⽇）
・年末年始休暇（７〜９⽇）
・その他有給休暇、慶弔休暇あり

福利厚⽣福利厚⽣
・社会保険完備
・財形貯蓄
・退職⾦制度
・定年後再雇⽤制度あり（最⼤70歳まで）

会社説明
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