
⼤⼿通信キャリア向け営業

募集職種

採⽤企業名
⽇本ヒューレット・パッカード合同会社

求⼈ID
1471924  

業種
ハードウエア  

会社の種類
⼤⼿企業 (300名を超える従業員数) - 外資系企業  

雇⽤形態
正社員  

勤務地
東京都 23区, 江東区

最寄駅
半蔵⾨線、 住吉駅

給与
600万円 ~ 1200万円

更新⽇
2024年06⽉21⽇ 00:00

応募必要条件

職務経験
6年以上  

キャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル
⽇常会話レベル (英語使⽤⽐率: 25％程度)  

⽇本語レベル
流暢  

最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

■⼤⼿通信事業会社様に対し、ソリューション・システムインテグレーションの営業をお任せします。
お客様のビジネス課題を理解し、ソリューションの観点から課題解決提案を推進、業績/売上げに貢献頂く役割を担いま
す。

【所属部⾨について】
通信事業者けの独⾃ソリューションソフトウェアのポートフォリオを所有しており、国内400名、グローバルで約4000名の
メンバーが、お客様のサービス拡⼤の為、或いは業務効率化のためのソリューション提供・システム構築を⾏っています。

国内外の通信事業者様のコア事業の課題は、ますます伸びるトラヒックに対してどのように収益を確保していくかに集約さ
れます。また、激しさを増す競争環境の中、スピード感を持って新事業・サービスの展開するため、従来のスクラッチ開発
型とは異なる、「ソリューション」によるサービス開発が必要とされています。
5G関連・運⽤⾼度化・Digital transformationなどの通信事業者を取り巻く業界動向・ビジネストレンドに沿ったソリュー
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ション開発を推進しております。

スキル・資格

【必須（MUST）】

IT業界に於ける法⼈営業のご経験を3〜5年程度有し、うち最低１年は通信業界での営業経験（コアネットワーク／Digital
transformation／運⽤／IoT等）を有する⽅。

あるいはIT/通信業界やIT/通信業界でお客様として業務されていて、NWを勉強されている⽅でソリューション営業のご経
験・ご興味のある⽅。

・新規ビジネス開拓、ソリューション営業能⼒
・⾃社製品知識の習得⼒、および業界トレンドの把握
・予算達成のためのビジネスプランの作成
・案件獲得のための戦略の作成、および実⾏
・販売に必要な⽀援の特定と提案能⼒、プリセールス／デリバリーを含めてチームを牽引するリーダーシップ
・お客様の業務課題をすばやく理解し、ビジネス視点でソリューションに落とせる能⼒
・ステークスホルダー・パートナーとの協調ビジネス推進のためのリレーション構築
・問題解決能⼒、固定概念にとらわれない柔軟な姿勢
・パイプライン管理による安定的且つ予⾒可能な案件・オーダー管理
・グローバルのベストプラクティスを取り込む柔軟性

■海外チームとの情報取得・交換・⽀援調整を⾏う英語⼒（メール必須、電話やウェブ会議での会話⼒があれば尚可）

【歓迎（WANT）】

■IT/通信業界でのプリセールス/エンジニアとしての経験があれば＋

会社説明
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