
(営業部) Account Sales Manager

募集職種

採⽤企業名採⽤企業名
Synology Japan Co., Ltd.

⽀社・⽀店⽀社・⽀店
Synology Japan 株式会社  

求⼈求⼈ID
1450223  

業種業種
ソフトウエア  

雇⽤形態雇⽤形態
正社員  

勤務地勤務地
東京都 23区, 千代⽥区

最寄駅最寄駅
総武線各駅停⾞ （三鷹-市川-千葉）、 浅草橋駅

給与給与
400万円 ~ 経験考慮の上、応相談

勤務時間勤務時間
9:00〜18:00 (実労働8時間)/休憩時間：12:30〜13:30（1時間)

更新⽇更新⽇
2024年06⽉28⽇ 01:00

応募必要条件

職務経験職務経験
3年以上  

キャリアレベルキャリアレベル
中途経験者レベル  

英語レベル英語レベル
ビジネス会話レベル (英語使⽤⽐率: 75％程度)  

⽇本語レベル⽇本語レベル
ネイティブ  

その他⾔語その他⾔語
中国語： 北京語 - ⽇常会話レベル

最終学歴最終学歴
⼤学卒： 学⼠号  

現在のビザ現在のビザ
⽇本での就労許可が必要です  

募集要項

【部⾨情報】【部⾨情報】

Synologyの製品は家庭⽤からビジネス向けまで、様々な分野でお客様の多岐にわたるニーズに応え、
⼤きな市場シェアを占めています。
営業部では、サーバーの開発からデータ管理・バックアップ・移⾏、セキュリティ監視までの
⼀連のソリューションを含む、豊富な製品知識で顧客関係を維持しながら製品の提案営業を進めています。

【仕事内容】【仕事内容】

仕事内容

【グローバルに活躍】★⼤⼿企業にも導⼊実績多数★販売代理店へ「NAS製品」の提案営業
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【具体的には】
まずは当社のNAS製品について学んで頂き
ゆくゆくは販売代理店1社の担当をお任せ。

新製品についての情報提供だけでなく
様々な媒体を活⽤したプロモーション活動など
あなたのアイデアを存分に活かせます！

…◆代理店への販売⽀援◆…
毎⽉、新製品をリリース＆改善するため
使い⽅・優位性などをメールでご案内・営業。
新製品についての英語資料を翻訳したり
価格・在庫⾯の管理なども担当します。

…◆販売施策の決定◆…
製品の価格や訴求⽅法などを
本社や代理店と交渉・決定。

例えば、⼤⼿通販通販サイトで
キャンペーンを⾏う際の割引価格など
売上UPのためのプランニングを⾏います。

…◆プロモーション／イベント◆…
製品の認知度向上に向け
⼀般ユーザー向けのイベントを企画・運営。
（通常時は、3ヶ⽉〜半年に1回程）
最近はYoutubeでの動画配信に注⼒しています！

【その他】
◆代理店向け製品勉強会（3ヶ⽉〜半年に1回程）
◆問い合わせフォームの対応 等

スキル・資格

【必要な経験【必要な経験】

1． 英語⼒（⽇常会話以上レベル、メール読み書き程度）
2．（2年以上）PC、IT業界の就業経験がある⽅
3．（1年以上）サーバーに詳しい⽅、特にエンジニア、IT業界のバックオフィス（サーバーの管理やテクニカルサポート）
の経験がある⽅
4．（1年以上）NAS/File Server 販売経験のある⽅
5．（1年以上）IT業界に関連した顧客やクライアントを担当した営業/カスタマーサポート/マーケティングの経験がある⽅
6．お客様の要望をくみ取り、お客様に寄り添った対応が⾏えるビジネスコミュニケーション能⼒のある⽅
7．協調性をもって物事に取り組める⽅
8．好奇⼼旺盛で、新しい事も積極的に吸収できる⽅

【歓迎条件】【歓迎条件】
ITパスポート、情報処理技術者試験(基本情報技術者試験、ネットワークスペシャリスト試験、情報セキュリティマネジメン
ト試験等)の資格を持っている⽅

【雇⽤形態】【雇⽤形態】
正社員
試⽤期間：3カ⽉間で、労働条件は正式採⽤後と同様です。

【給与】【給与】
・年収：420万円〜
・⽉給：30万円〜
※⽉給には25時間の固定残業代を含む
※固定残業代は残業がない場合も⽀給し、超過分は別途⽀給。

昇給
年1回（12⽉に実施）

賞与
※７⽉：⽉給×1ヶ⽉分 (Summer Bonus)
※12⽉：⽉給×1ヶ⽉分 (Year-end Bonus)
※12⽉：個⼈と会社の業績による

【勤務地】【勤務地】
⽇本本社：東京都千代⽥区東神⽥3-1-2 D’sVARIE東神⽥ビル 4階
・総武線「浅草橋駅」より徒歩7分
・都営新宿線「岩本町駅」より徒歩8分
・各線「秋葉原駅」より徒歩10分

【勤務時間】【勤務時間】
勤務時間：9:00〜18:00 (実労働8時間)
休憩時間：12:30〜13:30（1時間)
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会社説明

Synology

データはあらゆる業界の変⾰にとっての核⼼で、それこそがSynologyの役割が期待される重要な部分です。その中核におい
て、当社の使命は世界中のデータを管理、保護することです。Synologyは、デジタルワールドで爆発的に増えているデータ
を収容するために必要な規模で、フラッシュからディスクさらには複数のクラウドアーキテクチャまでアクセスが求められ
るデータを企業が管理、保全、保護できるようにします。

業界トップの実績業界トップの実績
600万を超えるインストレーションでIT業界の精鋭たちの信頼を勝ち得ているSynologyは、彼らのデータの管理⼿法を洗練
されたシンプルさ、安全性、信頼性で変⾰することを⽬指しています。当社は、増え続ける期待と需要に応えるべく、着実
な実績をもつ最先端の⾰新性と現場で実証された信頼性で⽀えられた⼀連のソリューションをお届けします。

業界トップの実績業界トップの実績
お客様の成功が当社の使命です
パイオニアとしての専⾨性と豊富な経験を併せ持つSynologyは、業種を問わず世界中のお客様にベストフィットするソ
リューションを提供します。当社のソリューションで⾃らのビジネスをシームレスかつ安全に移⾏、拡張、管理したのかを
当社のお客様から直接お聞きください。

採⽤関連採⽤関連
2000年に設⽴されたSynologyは、600万を超えるインストレーション、数百社のチャネルパートナー、世界中に6箇所の拠
点を有しています。Synologyでは、⼤胆な発想とスマートな仕事で⽇々違いを⽣む努⼒をしています。あなたがもつスキル
を拡⼤し、当社と共に無限の可能性を追い求めてください。当社で才能を思う存分発揮してください。
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