
プロフェッショナル＆インダストリアル、セールス＆マーケティング部⾨代表

100年を超える歴史がある世界最⼤の電動⼯具メーカー。世界各国で愛されています。年を超える歴史がある世界最⼤の電動⼯具メーカー。世界各国で愛されています。

Job Information

Hiring Company
NIPPON POP RIVETS AND FASTENERS LTD.

Job ID
1528728  

Industry
Machinery  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Chiyoda-ku

Train Description
Yurakucho Line, Kojimachi Station

Salary
10 million yen ~ 13 million yen

Holidays
完全週休⼆⽇制（⼟⽇祝）

Refreshed
April 4th, 2025 00:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 10 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

プロフェッショナル＆インダストリアル、セールス＆マーケティング部⾨プロフェッショナル＆インダストリアル、セールス＆マーケティング部⾨代表代表

世界を創る⼈々のために変化をもたらす世界を創る⼈々のために変化をもたらす

偉⼤なことを成し遂げるには、偉⼤な⼈々が必要です。⽬的意識と誠実さを持った⼈々。絶え間なく卓越性を追求する
⼈々。For Those Who Make The World™（世界を創る⼈々のために）をより良くすることに⼼を砕く⼈々。あなたのよう
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https://www.careercross.com/en/company/detail-45580


に思われますか？DEWALT®、STANLEY®、BLACK+DECKER®など、世界で最も愛されているブランドで活躍している約
6万⼈の構成される⼀流のチームに加わりませんか。

仕事内容仕事内容

セールス＆マーケティング部⻑として、東京にある当社のコマーシャルチームの⼀員となります。
具体的には 、

T&Oコマーシャル・ジャパンのGMに報告し、プロフェッショナル＆インダストリアル事業の損益の全責任を負う。
プロフェッショナル＆インダストリアル（P&I）セールス＆マーケティング戦略プランの策定と実⾏
損保ビジネスのためのリスティング・プレゼンテーション、実⾏、予測、プロモーション・プランニングを含むセー
ルス＆マーケティング・サイクルのオーナーシップを持つ。
損保セールスを確保するために、競合状況を常に進化させ、理解する。
P&Iマーケティング、ブランド、製品、経営チームに競争に関する洞察と提供する。
マーケティングおよび価格設定チームと協⼒して価格戦略を策定
セールス＆マーケティング、損保ビジネスチームを構築・管理し、チームが売上⾼と収益性のすべての⽬標を達成で
きるようにする。
SBDサポートチームおよび顧客との良好な協⼒関係。  完全なデータベースを維持し、レポートやデータの問い合わ
せがあった場合に迅速に対応できる。
効率的で柔軟性に富み、与えられたプロジェクトや機会には積極的に協⼒し、計画、予測、プレゼンテーション、分
析、業務負荷のバランスにおいて強⼒なパートナーシップを発揮する。

どうどう感じるか感じるか

私たちは、あなたがここにいたい、ずっといたいと思える会社でありたいと考えています。私たちのチームの⼀員になると
いうことは、次のことを意味します：

成⻑する：成⻑する：20以上のブランドを展開するグローバル企業の⼀員として、複数のキャリアパスに沿って成⻑し、スキル
を⾼めてください。
学ぶ：学ぶ：リーンアカデミー、Coursera® 、オンライン⼤学など、豊富な学習リソースにアクセスできます。
所属する：所属する：お互いを尊重し、多様性、公平性、インクルージョンを尊重する素晴らしい職場です。
恩返し恩返し: ボランティア活動、恩返し、持続可能なビジネス慣⾏を通じて、地域と世界に前向きな変化をもたらし続け
るためにご協⼒

さらに、世界中の作り⼿、実⾏者、保護者、そして⽇常のヒーローに⼒を与えることから⽣まれる誇りを得ることができま
す。私たちはNo.1⼯具メーカー以上の存在です。アウトドア・パワー機器の牽引役以上の存在です。インダストリアル業界
のグローバル・リーダーであるだけではありません。私たちはビジョナリーであり、イノベーターです。私たちは過去に成
功を収めましたが、まだまだこれからです。そこであなたの出番です。私たちと⼀緒に働きましょう！

Required Skills

あなたは何者かあなたは何者か

あなたはいつも良い仕事をしようと努⼒している......しかし、もし⾃分の仕事をこなしながら、世界に良い影響を与えるこ
とができたら素晴らしいと思いませんか？あなたは、あらゆるレベルで品質にこだわります。学び、成⻑し、⾃分の貢献が
認められることが好きな⼈。⾰新を恐れない。むしろ、それを受け⼊れる。あなたはまた、

営業および10年以上の関連経験
英語による流暢な⽂書および⼝頭でのコミュニケーション能⼒
電動⼯具業界での必須経験
損益管理の経験
経営学、マーケティング（Preferred）、または同等の学⼠号。修⼠/MBA優遇 
財務スキル：財務⼒学と組織への影響に関する知識を⽰すことが望ましい。
予算、価格戦略、ROI分析を策定し、管理する能⼒。
起業家精神が旺盛で、⽬標やゴールを達成し、それを超えることに貪欲であること。
優れた分析能⼒
細部へのこだわり
仕事に対する強い倫理観、⾼いエネルギーレベル、⾼いモチベーション。セルフスターター
将来的にスキルを拡⼤し、さらなる責任を担う能⼒
⾃⼰主張が強く、整理整頓ができ、強⼒なフォロースルーができる
分析的に考え、数字や事実に基づく情報に基づいて意思決定を⾏う能⼒
SBDビジネスプロセスのクロスファンクショナルな部分を理解し、ターゲットビジネスプロセスを改善するための付
加価値思考をもたらす能⼒。
優れた対⼈スキル、強⼒なチームプレーヤー。
⽬まぐるしく変化する職場環境において、マルチタスク、問題解決、優先順位をつける能⼒。

Company Description
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