
エンタプライズ営業部⻑｜メーカー担当【外資系ソフトウェア・ソリューション】

⼤⼿メーカーや関連産業のイノベーションを⽀えるディレクター⼈材を募集します。

Job Information

Recruiter
Morgan McKinley

Job ID
1528036  

Industry
Bank, Trust Bank  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards

Salary
Negotiable, based on experience

Refreshed
April 2nd, 2025 00:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 6 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

⼤⼿メーカーや関連産業のイノベーションを⽀えるディレクター⼈材を募集します。

業務内容

ターゲット：⼤⼿製造業及び関連産業
エンタプライズ企業を狙った営業戦略の推進
営業計画の策定実⾏
CxOなど経営幹部及び主要意思決定者との強固な信頼関係の構築
プリセールス、マーケティング、カスタマーサクセスチームと協⼒し、カスタマイズされたソリューションを提供す
ること
複雑なセールスサイクルをリードし、⻑期的なビジネスパートナーシップを実現すること
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https://www.careercross.com/en/company/detail-43840


Lead Enterprise Sales in a Global Software Company Driving Innovation in Manufacturing

Roles/Responsibilities

Drive enterprise sales strategy, targeting major manufacturing and related industry clients.
Develop and execute sales plans to achieve and exceed revenue targets.
Build strong relationships with C-level executives and key decision-makers.
Collaborate with presales, marketing, and customer success teams to deliver tailored solutions.
Lead complex sales cycles, ensuring long-term business partnerships.

Required Skills

必須条件

エンタプライズ/法⼈営業経験
売上⽬標を継続的に達成してきた営業実績
メーカー・製造業、物流・サプライチェーン、産業分野向けのソフトウェアソリューションの専⾨知識
優れたリーダーシップ、交渉⼒、コミュニケーションスキル

優遇条件

ERP、MES、PLM、または関連する企業向けソフトウェアの営業経験
⼤企業をエンゲージし、多くのステイクホルダーが関わる営業プロセスを管理した実績や、そのスキル
戦略的思考
成果を追求する姿勢

Required skills

Extensive experience in enterprise sales, with a proven track record of exceeding targets.
Strong understanding of software solutions for manufacturing, supply chain, or industrial sectors.
Excellent leadership, negotiation, and communication skills.

Preferred skills

Experience selling ERP, MES, PLM, or related enterprise software.
Ability to engage with large enterprise clients and manage multi-stakeholder sales processes.
A strategic mindset with a results-driven approach.

Company Description

Morgan McKinleyは国際的な⼈材コンサルティング会社として、さまざまな業界・分野をリードする採⽤企業様と、スペ
シャリストとしてのスキルを有する⼈材とを結びつけるお⼿伝いをしています。1988年の創⽴以来、Morgan McKinleyの名
は、「卓越した質のサービス」「市場知識の豊富さ」「No.1企業であり続けようとする強い意志」、そして何よりも「実
績」を体現する会社として知られています。

リクルーティング スペシャリストである弊社コンサルタントまでお気軽にお問い合わせください。
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