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セールス（海外事業）｜ 製造業向けSaaS事業で海外進出

Job Information

Hiring Company
FactBase Inc.

Job ID
1506955  

Division
営業部  

Industry
Software  

Company Type
Small/Medium Company (300 employees or less)  

Non-Japanese Ratio
Majority Japanese

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Minato-ku

Train Description
Rinkai Line, Tokyo Teleport Station

Salary
7 million yen ~ 13 million yen

Salary Bonuses
Bonuses included in indicated salary.

Work Hours
08:30〜17:30

Holidays
完全週休2⽇制 ⼟・⽇・祝⽇・夏季休暇・年末年始休暇

Refreshed
November 28th, 2024 14:02

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Fluent  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  
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Visa Status
No permission to work in Japan required  

Job Description

業務概要
・製造業の図⾯管理／受発注SaaSプロダクト「ズメーン」のセールス活動

【営業活動の流れ】
・海外拠点のセールス機能/営業組織の⽴ち上げ
・海外製造業の顧客開拓（製造業⼤⼿メーカーなど）
・チームの⽬標や指標（KGI・KPI）の設定、遂⾏
※駐在も可能性有

＊変更の範囲：当社における各種業務全般

出張について
海外出張を1か⽉のうち約2週間ほどお願いしております

仕事の魅⼒
製造業向けSaaS事業として、2024年1⽉より海外進出しました。
海外の製造業が抱える課題/問題を⾃社プロダクトが解決する為、現地を訪問し的確な提案をする事で多くの企業様よりご
好評をいただいております。
新規事業（海外事業）の拡⼤に貢献できる事、海外を舞台に奮闘できる仕事は⾃⼰成⻑にも⼤きく繋がります。⽇々、多く
のやり甲斐と使命を感じながら業務に携われる環境です。

当社で働くメリット
【グローバル展開】
2024年からフィリピン・タイ・マレーシア・ベトナム・アメリカ・インド・台湾・韓国・メキシコに展開しており、今後他
の国も事業拡⼤を図っていく展望となっております。

【IPOを経験できるチャンス】
Fact Baseは設⽴から5年後の2027年にIPOを⽬指して社員⼀丸となって業務に励んでおります。ビジネスマンにとってこの
上ない経験ができるチャンスがあります。

------------------------
雇⽤形態
- 正社員(試⽤期間：３ヶ⽉)

年収
- 700万〜1,300万円（⽉収43万円〜81万円 うち固定残業代175,000円〜320,000円）
- みなし残業80時間を含む
- 賞与(年２回)
- 昇給(年２回)
- SO(ストックオプション)制度有

勤務地
- 本社：東京都港区台場 2丁⽬3番1号 トレードピアお台場 13F
  お台場海浜公園駅（ゆりかもめ）-4分
  東京テレポート駅（りんかい線）-5分
  台場駅（ゆりかもめ）-7分
＊勤務地は本社です。
＊駐在の可能性がございます。

勤務時間
- 8:30〜17:30

休⽇休暇
- 年間休⽇125⽇
- 完全週休2⽇制（⼟・⽇・祝）
- 年末年始休暇
- 年次有給休暇（⼊社⽇から半年後に10⽇付与)
- 慶弔休暇
- 産休・育休
- 介護休暇

⼿当/福利厚⽣
-各種社会保険完備(健康保険 厚⽣年⾦ 雇⽤保険 労災保険)
-諸⼿当(交通費⽀給 時間外⼿当 営業交通費全額⽀給)
-通勤⼿当
-PC貸与
-海外出張⼿当

Required Skills

【必須（MUST）】
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【必須（MUST）】

・営業経験（3年以上）
・ビジネスレベルの英語⼒または中国語・韓国語
・⾃動⾞運転免許
 

【歓迎（WANT）】

・トップセールスとしての経験

【求める⼈物像】
・弊社のビジョンに強烈に共感する⽅
・知的好奇⼼で駆動されていて、単位時間あたりの学習量が⾼い⽅
・⾼い⽬標にワクワクする⽅
・実⼒をつけて市場価値を上げたい⽅
・将来「現地法⼈責任者」として世界で活躍したい⽅
・⾼収⼊を得たい⽅
・SaaSビジネスに関⼼の⾼い⽅

 

Company Description
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