
研究開発及び物性評価機器の営業担当 （業界未経験者も可）

⽶国マサチューセッツ州に本社を置く、外資系サイエンスソリューションカンパニー

Job Information

Hiring Company
Thermo Fisher Scientific K.K.

Job ID
1474197  

Industry
Other  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Kanagawa Prefecture

Salary
7 million yen ~ 13 million yen

Salary Bonuses
Bonuses included in indicated salary.

Refreshed
September 10th, 2024 03:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Business Level  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

職務の概要: Job Summary

研究開発及び物性評価機器の営業担当 （業界未経験者も可）

職務の内容: Responsibilities

ケミカルアナリシス事業部の扱う複数の分析機器について、⾒込顧客および既存顧客への販売活動を実施する。
既存顧客、⾒込顧客が抱える課題やニーズに対し、製品群を通じてソリューションを提案する。
営業同⼠、アプリケーション（技術サポート）スタッフやサービス部⾨とコミュニケーションをはかりながら業務連
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携し、製品だけでなく組織としての価値を最⼤限に発揮して顧客からの信頼を得る。
顧客の要求や競合の状況などを把握し、市場の状況を踏まえ戦略を⽴てながら販売活動を実⾏する。結果を振り返り
改善しながら、より良い営業活動を⾏う。
顧客とのミーティングやワークショップ、セミナー講義等を、アプリケーションスタッフと連携して実⾏する。ま
た、営業促進ツールのコンテンツ作成をマーケティング、アプリケーション、サービス部⾨と連携して⾏う。
展⽰会や学会へ参加し、サーモフィッシャーサイエンティフィックの掲げる価値を提案する。
営業やフィールドサービス部⾨と密に連携を図り、部⾨や製品の垣根を越えてサーモフィッシャーサイエンティ
フィックとして顧客にこの上なく満⾜いただけるよう努める。

※英語⼒がある場合は、ドイツ、カールスルーエの⼯場とのコミュニケーションやTraining参加などの機会もある。
※トレーニング、学習の機会を⼗分に提供します。

Required Skills

必須条件

営業経験と営業での成功体験、実績をもっていること。
新しい分野に対して、⾃ら情熱をもって学ぶことができること、またその経験があること。
仕事を通じて、顧客を成功させることや素晴らしいサービスを提供することに喜びを感じながら仕事ができること。
努⼒する事を続けられること。
⾃らが進み、⾃らが計画して顧客訪問や出張業務等を柔軟にこなせること。
コミュニケーション能⼒に⻑けていること、プレゼンテーションスキルに⻑けていること。

望まれる能⼒: Desired Ability

ポリマー関連の分野の知識、薬剤や機能⾷品などの知識やその他の幅広い素材関連の知識があればさらに好ましい。
パソコン、ソフトウェア（Microsoft Excel, Word,  Powerpoint ）のオペレーションスキル。
Salesforce.com などCRMアプリケーションの使⽤経験。
英語能⼒（読み、書き、会話、TOEIC 600点以上）。
将来的にマネジメントポジションにつくことに、意欲または関⼼がある。

Company Description
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