
B2B Account Sales/Manager｜ネットワーク業界に挑戦したい⽅、オープンマインドで向
上⼼のある⽅歓迎  Exclusive job

無線LAN機器プロバイダーとして11年連続世界No. 1

Job Information

Hiring Company
TP-LINK JAPAN INC

Job ID
1391855  

Division
Sales Department  

Industry
Hardware  

Company Type
International Company  

Job Type
Permanent Full-time  

Location
Tokyo - 23 Wards, Chiyoda-ku

Train Description
Yamanote Line, Akihabara Station

Salary
Negotiable, based on experience ~ 8 million yen

Refreshed
July 31st, 2024 09:00

General Requirements

Minimum Experience Level
Over 3 years  

Career Level
Mid Career  

Minimum English Level
Daily Conversation  

Minimum Japanese Level
Native  

Minimum Education Level
Bachelor's Degree  

Visa Status
Permission to work in Japan required  

Job Description

1 Responsible for TP-Link B2B channel and clients development, support the current SMB client and expand sales of TP-
Link SMB products

2 Develop TP-Link B2B new channel, new B2B distributors and new IT Integrators
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3 Plan and execute the Marketing & Strategies, Support the related B2B event,  activity or program to enhance TP-Link SMB
products sales force

4 Any other jobs related to the B2B business but no mentioned above

Required Skills

1 Bachelor's degree, has IT knowledge or background will be perfect

2 Japanese & English speaking and writing fluently

3 More than 3 year experience in the IT B2B business(法⼈販売/��), has working experience in Networking area or B2B Sales
experience in relevant industry will be preferred

4 Active, Efficiency, Opening to think and like new challenge, has keep learning and improving willing

年収：500〜800万円（⽬安） ※経験やスキル、知識を考慮して決定します。
勤務場所：東京

転勤：無し
出向：無し

■■ 勤務条件 ■■

雇⽤形態：無期雇⽤ 
試⽤期間：有り ( ３カ⽉)

給与条件：年棒制 年収：  500万円 〜800万円 

＜給与補⾜＞
※上記年収は賞与を含んでおります。
予定年収はあくまでも⽬安の⾦額であり、選考を通じて上下する可能性があります。
⽉額は固定⼿当を含めた表記です

交通費：
全額⽀給（⽉5万円まで）

社会保険：健康保険 厚⽣年⾦ 雇⽤保険 労災保険

残業⼿当：
通常の残業代
定額の残業代＋通常の残業代
20時間以上を超えた場合、残業代を⽀給

就業時間：
就業時間 09:00 〜 18:00
休憩時間 12：00〜13：00
残業 ⽉ 10 時間 〜 20 時間程度

休⽇・休暇：
年間休⽇ 120 ⽇
有給休暇 初年度 10 ⽇ ( 7 か⽉⽬〜 )
完全週休⼆⽇制 ⼟ ⽇ 祝⽇ GW 夏季休暇 年末年始

【休⽇・休暇その他】
完全週休2⽇制(かつ⼟⽇祝⽇)
有給休暇10⽇〜15⽇
休⽇⽇数120⽇
夏季・年末年始

受動喫煙対策：就業場所 全⾯禁煙

■■選考プロセス■■
適性試験： 無し
⾯接回数： ２回

Company Description

1996年に設⽴されたTP-Linkは、⼈々の⽇常⽣活において信頼性の⾼いネットワークデバイスとアクセサリーを提供する、
グローバル企業です。世界170か国以上で10億⼈を超えるユーザーにネットワーク製品を提供しており、2021年には無線
LAN機器プロバイダーとして10年連続世界No. 1*を獲得しました。 

TP-Linkでは、これまで培ってきた確かな品質や⽣産体制を活かしながら、様々なネットワークニーズに応えるべく製品展
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開を⾏ってまいりました。“コネクテッドライフスタイル”が発展を遂げる今、私たちは未来の需要を超えられるように⽇々
進化しています。
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